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Le crédit immobilier, un sport d’équipe ! 
 
Ces dernières semaines auront été marquées par la coupe du monde de football 2014 qui s’est 
déroulée au Brésil du 12 juin au 13 juillet et aura vu le sacre de l’Allemagne. 
 
Si cet évènement qui réunit les peuples du monde entier autour du ballon rond, nous fait tant vibrer 
c’est que le football, à l’instar des autres sports collectifs, véhicule des valeurs telles que le gout de 
l’effort, la solidarité, le respect des règles et l’esprit d’équipe. Contrairement aux idées reçues, ce sont 
des valeurs que l’on retrouve dans le secteur de l’immobilier. 
 
En effet, tous les acteurs du monde de l’immobilier comme l’agent immobilier, le promoteur, le 
courtier, la banque, l’organisme de caution et l’assureur vont travailler en équipe, à l’image d’une 
équipe de football, où chacun, à son poste, intervient avec pour but final de permettre aux particuliers 
d’accéder à la propriété en bénéficiant des meilleurs conditions de crédits : taux le plus bas, assurance 
de prêt performante au meilleur cout et pour certains courtiers tels que CREDIXIA, la négociation des 
frais de dossier en totalité (frais de dossier bancaire et courtage OFFERTS CHEZ CREDIXIA), 
négociation des pénalités de remboursement anticipé et la garantie, etc… 
 
Cette infographie présente les postes et rôles de chacun :  
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L’acheteur (sélectionneur): 
 
A l’image d’un sélectionneur, l’acquéreur après avoir identifié le bien qui lui convient, va devoir 
sélectionner son équipe. Dans cette tâche, il va pouvoir s’appuyer sur son capitaine, le courtier en 
crédit immobilier. 
 
Le courtier en crédit immobilier (capitaine) : 
 
Sur le terrain de l’accession à la propriété, le courtier en prêt immobilier va jouer un rôle déterminant. 
Il va organiser le jeu, en auditant différentes banques pour négocier les meilleurs taux et sélectionner 
le partenaire d’assurance proposant les meilleures garanties au cout tarifaire le plus bas. 
 
La caution (le gardien) :  
 
En cas de non-paiement, c’est la caution qui se substitue à l’emprunteur. 
 
L’assureur (défenseur): 
 
Protège l’emprunteur. Il est le dernier rempart contre les imprévus notamment les problèmes liés à la 
santé ou au chômage. 
 
L’Agent immobilier (milieu de terrain défensif) : 
 
Plutôt imposant physiquement et rugueux au marquage, il relance le marché de l’immobilier en 
mettant des biens anciens, signes de stabilité, à disposition des acquéreurs. 
 
Promoteur immobilier (milieu de terrain défensif) : 
 
Protègent l’arrière-garde et apporte du dynamisme au marché de l’immobilier en mettant des biens 
neufs, synonyme d’exclusivité et de performance énergétique. 
 
Banquier (l’attaque) : 
 
Une fois le compromis de vente signé, le courtier cherche la banque qui arrivera à se démarquer de la 
concurrence en proposant le meilleur taux et les meilleures conditions de prêt. 
 
Lorsque toutes les conditions sont réunies et que le dossier de l’acheteur est envoyé en 
banque. Après examen du dossier, l’acheteur reçoit son offre de prêt. La signature de l’acte 
authentique chez le notaire annonce la fin de la partie et la victoire matérialisée, non par 
une coupe, mais par les clés du bien immobilier. 
 

A propos de CREDIXIA : Créée en 1999, CREDIXIA est une SAS spécialisée dans le courtage en crédits immobiliers, prêts professionnels 
et assurances. Son rôle d’intermédiaire bancaire lui permet d’obtenir pour ses clients le meilleur taux de crédit immobilier  associé aux 
conditions les plus avantageuses. Indépendant de toutes institutions financières, CREDIXIA n’a aucune obligation de promouvoir un produit. 
CREDIXIA est membre de l’AFIB, Association française des usagers des banques, et s’engage à en respecter le code éthique. En 15 ans 
d’expérience, CREDIXIA a su développer une offre de qualité assortie d’avantages attractifs : 
 

0€ de Frais de Courtage sur internet, en agence chez CREDIXIA* 
0€ de Frais de Dossier auprès de la banque qui financera le projet* 
Le Meilleur accord sous 15 jours ouvrés 
Un suivi gratuit et personnalisé avec un conseiller privilégié 
Assurance de prêt moins chère et aux mêmes garanties que celles des banques 
 

*Offre réservée pour tout financement d’une résidence principale, secondaire et du premier investissement locatif. 


